Technico-commercial

Chef de secteur

Attaché commercial et marketing
Responsable communication
Responsable des achats
Conseiller financier

Cadre en grande distribution
Chef d'entreprise
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« Marketing, économie et gestion

Satisfaire sa clientele en étant réactif sur le marché

Développer des innovations compétitives grace a un avantage concurrentiel
« Négociation, communication et langues étrangeres

Acquerir le sens relationnel, la force de persuasion et le dynamisme
par une relation commerciale gagnant-gagnant

« Gestion de la qualité

Maitriser les caractéristigues technigues des produits alimentaires pour
une meilleure performance sur le marché

Sapproprier cette gestion de la qualité pour souvrir  d'autres domaines
dactivités (hanque, assurance, cosmétique, automobile, bricolage...)

Le Technicien Supérieur en Technico-commercial peut élargir ses compétences :

VOTRE

« Bac + 3 : Bachelor Responsable Systéme QSSE
(Qualite, Sant8, Sécurité, Environnement)
+ Bac + 4/+3 : Manager SSE (Santé, Sécurité, Environnement)

PUUBSU ITE Marketing, Tourisme, Communication...
D'ETUDES e Sup de Co, ESICAD, ASCAIA
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